Kvaliteta opreme
pri takSnem nakupu sploh ni po-
membna. Ustreznost opreme prav tako
ni pomembna. Ali je oprema kompa-
tibilna z opremo, ki je Ze v delavnici, je
vpradanje, ki se ga v javnih razpisih in pri
nabiralcih ponudb elegantno izognejo.
Servisne storitve in vse ostale po prodaj-
ne aktivnosti so zreducirane na zakon-
ska dolocila in ne na dejansko uporabne
in smiselne zahteve in zmoZnosti doba-
vitelja. NajniZja cena pa je tako ali tako
na koncu po vseh bolj ali manj znanih
zgodbah samo pesek v odi. Poja-
vljajo se ponudniki z opremo, ki
Ze dolgo ¢asa stoji v skladiscih
in 50 jo pripravljeni prodati
za kakr3no koli ceno in s
placilnim rokom tudi
do 270 dni, samo da
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Ustrezna alternativa takSnemu nakupu,
je financiranje nakupa opreme s pomo-
¢jo leasinga. Trenutno so obrestne mere
zelo ugodne. Euribor je v primerjavi s

dobijo denar vlozen

v zalogo ali razstavni eksponat nazaj. Ne
nazadnje se pojavljajo razni posredniki,
ki spretno zbirajo ponudbe, izpolnjujejo
dokumentacijo, mnoZijo navidezno Ste-
vilo ponudnikov, igrajo vmesne ¢lene v
verigi ter vplivajo na koncni izbor.

prejsnjim letom nizji. Trenutno je trime-
secni euribor: 0,899 %, oktobra 2008 je
bil npr. preko 5-ih %. Dav¢no gledano se
oprema Steje kot strosek v poslovanju.
Uposteva se vstopni DDV. ObraCunava
se ustrezna amortizacija. Dobe odpla-
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Waeco ACS 2000
Naprava za
polnjenje klim
Werther WA 40008 20"
erther
Avtooptika 2.650 EUR-oov
7.390EUR o

RAZPRODAJA

Sonic 484
484-delni set rocnega
orodja z vozickom

1.476 EUR .o

Cene ne vkljucujejo dostave in montaze.

TOTALNA

Werther 301
Elektromehansko
dvostebrno dvigalo

1.950 EUR +oov

- Ostale produkte
iz totalne razprodaje
si poglejte na:

www.koch.si
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Direktor podjetja KOCH, Servisna oprema, d.o.0.

Cil leasinga so v primerjavi z

Zivljenjsko dobo opreme zelo
ugodne. Nekatere leasing hise
s0 obcutno pocenile stroSke za odobri-
tve in zahtevane pologe, z namenom,
da bi zainteresiranim kupcem ¢&im bolj
pribliZali nakup preko leasinga.

Naj navedem naslednji zelo nazoren in
poucen primer. Nek pod-

1| jetnik Zeli razsiriti svoje
I poslovanje z nakupom
- vulkanizerske  opreme.
Potrebuje  premontazni
stroj, stroj za uravnoteZe-
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V zadnjem casu razni proracunski porabniki ter po njihovem zgledu tudi vsa ostala vecja in manjsa
podijetja kupujejo opremo po sistemu »tri ponudbe - najniZja cena.

Bolezenski znaki taksnih nespametnih nakupov so se prav neverjetno hitro razsirili prav do
najmanjsih servisov in raznih d.o.o. - jev. Nekateri pri tem res ne poznajo meja in zbirajo za najholj
preprosto orodje tudi cele gore ponudb, izsiljujejo z neverjetnimi roki placil in Se kakSnimi drugimi
absurdnimi zahtevami, ki s tehniko in uporabo orodja nimajo nobene povezave.

nje koles, vulkanizersko dvigalo, pnev-
matsko orodje in 3e kak3ne drobnarije.
Mesecni obrok leasinga za opremo sre-
dnjega cenovnega razreda je: 110 EUR.
Koliko pnevmatik je potrebno premon-
tirati, Ce se gibljejo cene za premontazo
okrog 10 EUR/kolo? Vozila imajo po $tiri
kolesa, da ne bo napake pri racunanju.

Obicajno recemo, da je mesecni obrok
ob pametnem izboru opreme placan v
enem samem dopoldnevu.

Vsekakor je financno in knjigovodsko
gledano bolj pametno vloZiti denar v za-
logo materiala in kupiti opremo servisa s
pomogjo ugodnega leasinga. @






